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Andrea Álvarez es Consultora de Negocios y Marketing especializada en la industria HVAC-R y
fundadora de Climarketing, firma enfocada en marketing estratégico para el sector en
Latinoamérica. Con más de 18 años de experiencia, impulsa la profesionalización y el
posicionamiento de empresas y profesionales, integrando visión de negocio, marketing y marca
personal. Cuenta con un Master in Digital Business por ESDEN Business School (Madrid) y un MBA
en Marketing. Es líder en iniciativas de diversidad y desarrollo de mujeres dentro de ASHRAE
Capítulo Monterrey, miembro de HARDI LATAM y Embajadora de 10,000 Mujeres por México.
Además, es columnista en ACR Latinoamérica y Revista Especificar.
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Tus clientes no solo compran soluciones… eligen marcas en las que confían. ¿La tuya es una de
ellas?
En nuestra industria, cada vez más empresas ofrecen soluciones similares, pero pocas logran
convertirse en una marca que realmente permanece en la mente de sus clientes. La diferencia está
en cómo construyen su marca, cómo comunican su valor y en la forma en que utilizan el marketing
para posicionarse estratégicamente y volverse memorables.
 
Esta conferencia está dirigida a profesionales que buscan evolucionar hacia una visión más
estratégica, enfocada en el crecimiento sostenido y la generación de valor. A través de ejemplos
reales y un enfoque práctico, se explorará el ecosistema de posicionamiento: desde la definición de
una propuesta de valor clara, hasta la implementación de estrategias de marketing, herramientas
digitales y contenido que permitan construir visibilidad, generar confianza y consolidar preferencia
de marca en el mercado.
Porque en el HVAC-R actual, las marcas que dejan huella son las que logran conectar, generar
confianza y convertirse en la primera opción para sus clientes.
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