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Empresario, Consejero, Mentor y Estratega de Crecimiento Empresarial
César Zamarripa es un empresario mexicano con más de 22 años de experiencia liderando negocios,
desarrollando mercados internacionales y construyendo organizaciones de alto desempeño en
América Latina. Actualmente es Director General y Co-Propietario de Infiniguard Mexico, empresa
especializada en tecnologías avanzadas de protección anticorrosiva para la industria HVAC,
refrigeración e infraestructura crítica. 
A lo largo de su trayectoria ha dirigido estrategias comerciales, operaciones y expansión de
negocios en más de 20 países de Latinoamérica, Centroamérica y el Caribe, colaborando con
fabricantes, distribuidores y contratistas líderes de la industria HVACR. Su experiencia combina
desarrollo de negocios, liderazgo comercial, innovación tecnológica y construcción de canales de
distribución de alto crecimiento.
Es egresado de Administración de Empresas y cuenta con estudios de posgrado en Mercadotecnia,
además de formación ejecutiva en IPADE Business School, donde fortaleció sus conocimientos en
estrategia, finanzas y dirección empresarial. 
Además de su actividad empresarial, participa activamente en el desarrollo de la industria HVACR
como miembro del consejo de HARDI LATAM, impulsando iniciativas de colaboración,
profesionalización y liderazgo para la nueva generación de empresarios y ejecutivos del sector. Su
participación en programas de mentoría y liderazgo regional le ha permitido compartir experiencias
prácticas sobre crecimiento empresarial, ventas, innovación y gestión estratégica. 
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RESUMEN DE CURSO:
En un mercado donde cada vez es más difícil diferenciarse, las verdaderas oportunidades están en
ayudar a los clientes a ahorrar dinero, reducir problemas y tomar mejores decisiones de inversión.
Esta conferencia muestra cómo una solución aparentemente simple puede convertirse en una
poderosa herramienta para generar más ventas, aumentar márgenes y construir relaciones de largo
plazo con los clientes. 

A través de ejemplos reales y situaciones cotidianas de la industria HVAC, los asistentes descubrirán
cómo identificar oportunidades que muchos competidores pasan por alto y cómo transformar una
conversación basada en precio en una conversación basada en valor. Más que hablar de productos,
hablaremos de rentabilidad, diferenciación y crecimiento.
 
La sesión está diseñada para contratistas, distribuidores, vendedores y empresarios que buscan
destacarse en mercados cada vez más competidos. Se compartirán estrategias prácticas para
ofrecer soluciones premium, generar ingresos adicionales en proyectos existentes y crear una
propuesta de valor que permita ganar más negocios sin depender de descuentos. 

Al finalizar, los participantes entenderán que las mejores oportunidades de negocio no siempre
vienen de vender más, sino de ayudar a sus clientes a proteger mejor sus inversiones. Porque
cuando logras entregar tranquilidad, ahorro y resultados, dejas de competir por precio y comienzas
a competir por confianza.
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